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Un nouveau Directeur Commercial
pour Lingway

LINGWAY, éditeur de moteurs de recherche spécialisés, annonce l'arrivée de Etienne Normier
comme Directeur Commercial. Il aura notamment comme mission, le développement des ventes, le
marketing des différentes offres, ainsi que les partenariats avec les éditeurs de logiciels et les
intégrateurs.

« Je suis particulierement heureux de l'arrivée d’Etienne. Ses compétences, de directeur de projets
dans une grande SSIlI et de spécialiste des technologies linguistiques vont nous permettre de
développer nos ventes tant en France qu’a l'international, notamment auprés des grands comptes,
mais aussi auprés des intégrateurs susceptibles d’embarquer nos composants sémantiques dans
leurs offres de services », indique Bernard Normier, Président Directeur Général de LINGWAY.

Un spécialiste des grands projets documentaires et linguistiques

Agé de 55 ans, Etienne Normier est titulaire d’'une maitrise de chimie et d'un diplébme d’ingénieur
systéme. Aprés une carriére de 8 ans comme agent technique et ingénieur technico-commercial dans
le secteur de la chimie et de la biochimie, successivement au Commissariat a I'Energie Atomique et
chez Technicon, il rejoint le secteur informatique en 1982 comme ingénieur logiciel chez ERLI (Etude
et Recherche en Linguistique Informatique).

S’en suivront alors 16 ans de développement de grands projets dans le domaine de la recherche
d’'information s’appuyant sur les technologies linguistiques, chez ERLI et GSI-Erli (Société spécialisée
dans l'ingénierie linguistique), dont la réalisation pour France Télécom de linterface en langage
naturel de I’Annuaire Electronique. En 1997, il devient Directeur Consulting et Services de I'éditeur de
logiciels Lexiquest ou il aura notamment la charge la mise en place de I'équipe support avant-vente et
aprés-vente aux Etats-Unis.

En 2000, enfin, il rejoint Valoris, aujourd’hui intégré a Sopra Group (Groupe européen de conseil et
d’intégration de systémes) ou il assurera la direction de plusieurs projets d’intégration de portails,
d’'applications de gestion de contenus et de travail collaboratif pour des sociétés comme : Areva
(fédération de ses sites Internet), la Chambre de Commerce et d’'Industrie de Paris (réalisation d'un
portail de gestion des connaissances), la MAIF (développement de son nouveau site Internet), le
Conseil Général des Hauts de Seine (mise en ceuvre d’une application de travail collaboratif), Equant
(réalisation d’un portail Extranet), France Télécom (mise en place d’un portail client dans le cadre d’'un
projet de e-CRM) ...
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* Une photo d’Etienne Normier est disponible sur demande

mimaiible PASITALIE 1B, Fug Pasteur T 13 [0} 58 46 12 40



A propos de Lingway www.lingway.com :

Editeur de moteurs de recherche spécialisés, LINGWAY s'appuie sur de puissants composants
sémantiques multilingues - développés notamment dans la cadre de projets de recherche européens
et nationaux - et des ressources linguistiques métiers pour proposer aux entreprises des solutions
d’analyse et de recherche adaptées a leurs secteurs d'activités.

LINGWAY commercialise LINGWAY CS, une offre de construction de moteur de recherche sur
mesure s'appuyant LINGWAY KM, une plate-forme de développement intégrée, ainsi qu’'une gamme
de moteurs de recherche verticaux « clés en main » dans 4 domaines : le recrutement, le médical, la
propriété intellectuelle et le commerce électronique.

Créé en 2001 et dirigé par Bernard Normier, LINGWAY emploie 25 personnes a Paris et a Nantes.
Son capital est détenu majoritairement par ses dirigeants et minoritairement par iXcore et
Questel.Orbit. LINGWAY compte aujourd’hui une centaine de clients, parmi lesquels 'AFNOR,
'APEC, BNP Paribas, le CNRS, I'INPI, Géopost, le Groupe PSA Peugeot-Citroen, le MINEFI,
Questel.Orbit, Wirth ... ainsi que de nombreux partenaires éditeurs ou intégrateurs, tels que ATOS,
Cap Gemini, Ever, Exalead, Meta 4, Openwide, ProfilSoft, Sopra ...



